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Edukacja Funkcjonalna, najlepszy sposéb

na wczesne leczenie ortodontyczne.

12-13 Stycznia 2018 r.
Warszawa, Hotel Polonia Palace
Koszt uczestnictwa: 950 PLN

»U pacjenta dorostego, kosci juz nie rosna.” (Melvyn Moss)

W tym dwudniowym szkoleniu zobaczymy, jak aparaty funkcjonalne w potaczeniu ze wzrostem pacjenta powodujg duzo lepszy
rozwdj kostny i zebowy. Przejscie z trudnej wady klasy Il do klasy | czesto mozna w fatwy sposéb osiggnac¢ aparatami elastycznymi.

Dzien 1

2

I. Od Tweed do Frankel, krétka historia koncepcji
wzrostowej pacjenta w ortodongji.

+ Opis leczenia aparatami elastycznymi.
+ Poréwnanie pomiedzy aparatem Frénkel,
a technika funkcyjna.

Il. Wskazania: wczesne leczenie, zgodnie z AAO.

« Kiedy zaczynamy leczenie?
. Sredni wiek pacjenta.

+ Cele leczenia.

« Czas trwania leczenia.

lll. Instrukcja postepowania.

+ Wybor aparatu.

« Instrukcja stosowania.

+ Cel stosowania.

+ Zaburzenia oddechowe.

« Nauka przetykania.

+ Wieloetapowe leczenie w ciezkich
zaburzeniach czynnosciowych.
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IV.Leczenie przypadkéw jedynie za pomoca
aparatow elastycznych?

Analiza wynikéw po pierwszej fazie leczenia.
V. Laczenie terapii ortopedycznej i funkcjonalnej
dla jeszcze lepszego wyniku.

- Klasa szkieletowa Il.
- Klasa szkieletowa Ill.
+ Rozbieznos¢ poprzeczna.

VI. Leczenie dwuetapowe i ortodoncja funkcjonalna.

Whiosek:
Leczenie funkcjonalne, najskuteczniejsze przygotowanie
do leczenia ortodontycznego.

Dr Mounsi
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Doktor Bernard Mounsi, DDS, specjalista w dziedzinie ortodoncji, prowadzi prywatng
praktyke ortodontyczna w Le Mans w Frangji. Jest rowniez aktywnym cztonkiem
Francuskiego Towarzystwa Ortodontycznego.

W ciggu ostatnich dwéch dziesiecioleci rozwijat szczegdlne zainteresowanie

edukacja funkcjonalna, w gabinecie, ale takze poprzez kursy i wyktady. Lubi podzieli¢ sie
swoimi doswiadczeniami i zawsze chetnie uczyc¢ sie od innych.

Dzien 2
I. Diagnostyka.

« Pierwsza konsultacja - badanie kliniczne, zachowanie,
postawa, badanie twarzy, badanie wewnatrzustne, zdjecia
diagnostyczne.

« Drugie spotkanie - zdjecia rentgenowskie, ocena
cefalometryczna, diagnoza.

Il. Leczenie - sekwencja.

- Trzecia wizyta — aparat dodatkowy — zazwyczaj quad-helix
zacementowany na gérnym tuku.
« Czwarta wizyta - aplikacja aparatu elastycznego.
Pacjent otrzymuje instrukcje, jak nosi¢ aparat.
Jedna godzina dziennie i cata noc.
- Pigta wizyta — zdjecie pogladowe; omdwienie wynikéw
z pacjentem; sprawdz, co mozna poprawic.

« Szbsta wizyta — zdejmujemy aparat dodatkowy, ¢wiczenia -

¢wiczenia oddechowe; ¢wiczenie potykania.

« Sibdma wizyta - Sprawdzamy poprawnosc¢ ¢wiczen,
zdjecie pogladowe.

« Osma wizyta - Sprawdzamy poprawnos¢ przetykania

« Dziewiata wizyta - Ocena rezultatéw pierwszego etapu:
zdjecie rentgenowskie, zdjecie pogladowe,
poréwnanie i wyjasnienie. Wyjasnienie potrzeby noszenia
aparatu podczas nocy przez kolejne sze$¢ lub dwanascie
miesiecy po leczeniu. Cze$¢ pacjentéw przed i po
leczeniu chce zobaczy¢ czego moze sie spodziewac.

11l. Dalsze prowadzenia pacjenta.

« Kontrola nie jest retencja.
« Jak czesto spotykamy sie?
« Czas wizyty.

- Dwa typy wizyt kontrolnych: wizyta
fotograficzna i wizyta xray.

- Dwa typy obserwacji: jedna z aparatem, druga bez.
Te dwa rodzaje wynikow: nie jest konieczne dalsze
leczenie, albo bedzie dodatkowe leczenie (np. zamki
ortodontyczne).

IV.Nowoczesna ortodoncja przy udziale
aparatow elastycznych.

- Niejednokrotnie aparaty elastyczne sg bardzo pomocne
podczas konwencjonalnego leczenia ortodontycznego,
szczegdblnie w przypadku otwartego zgryzu.

- Etap | jako przygotowanie do aparatu statego.

- Aparat elastyczny w fazie Il.

« Zastosowanie traineréow w trudnych przypadkach.

V. Jak wdrozy¢ aparaty elastyczne w Twoim gabinecie.
Najwazniejsze punkty.
« Zdjecia — duzy nacisk ktadziemy na kontrole
« Pracownicy, ktérzy lubig dba¢ o innych: znalezienie
i przeszkolenie dobrej pielegniarki
« Prosta komunikacja z lekarzami stomatologami
« Prosta komunikacja z rodzicami

Whiosek:
Najlepsza i najprostsza metoda rozwoj Twojej praktyki jest
po prostu dbanie jak najlepiej sie da o pacjenta.
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Stefano Troiani

I 4
G C O I‘t h Od (@) nt ICS Ukonczyt wydziat ortodontyczny Uniwersytetu w Aarhus (Dania) i uzyskat tytut lekarza ortodonty w
GLOBAL EXPERTS IN ORTHODONTICS 2003 r. Od roku 2003 pracowat w prywatnym gabinecie w Danii, a od 2008 roku w Niemczech. W latach
2005-2007 pracowat jako adiunkt w Katedrze Ortodoncji Uniwersytetu w Aarhus. Byt dyrektorem
naukowym programu Alpe Adria Face Masters na Uniwersytecie w Grazu, Lublanie i Zagrzebiu w latach

B i omec h an | ka: Od pod StaWOWyC h poj QC, 2012-2013. Byt rowniez Konsultantem Ortodontycznym w Zaktadzie Chirurgii Szczekowo-Twarzowej

Senderborg Hospital (Dania) od 2008 r. do 2009 r.

do OrtOdOani Seg mentowej W bIOmEChanice JkaU prostego. Obecnie jest konsultantem ortodystycznym w Depatmentie Chirurgii Twarzowo-Szczekowej w Szpitalu

Uniwersyteckim w Odense (Dania) od 2008 .

13 kwietnia 2018 r.
Warszawa, Hotel Marriott Centrum
Koszt uczestnictwa: 550 PLN

Osiagniecie szybkich, przewidywalnych wynikéw dzieki zastosowaniu
protokotéw klinicznych opartych na dowodach i biomechanice. EXPERIENCE ™ mini:

aparat samoligaturujacy
Dostepne w wersji metalowej

Ttumaczenie: symultaniczn
umaczenie: symultaniczne i pokryte rodem dla lepszej

estetyki.
Szkolenie | Co to jest GET?
Prowadzacy Stefano Troiani « Czy czesto zdarza sie, ze dolny tuk jest za dtugi w stosunku do gérnego?
- Podstawowe pojecia w biomechanice. « Czy czesto musisz wykonac stripping w dolnym tuku i nadbudowy w gérnym?
. Narzedzia: Cantilevers, tuki podniebienne, petle. + Czy czesto masz klase Il i siekacze bez overjetu, a musisz przemiesci¢ zuchwe?
- Przewidywanie efektéw ubocznych: Kiedy jest mozliwe zastosowanie tuku, a kiedy mozemy zastosowa¢ wstepne leczenie + Czy czesto masz wystarczajaco miejsca w gérnym tuku i nie masz overjetu, aby umozliwic cofniecie siekaczy?
za pomoca dodatkowych elementow? « Czy obserwujesz wstepne kontakty ktéw z gérnymi przedtrzonowcami?
- Biomechanika tuku prostego: Optymalizacja preskrypciji i jak przeku¢ efekty uboczne na nasza korzysc. » Czy stwierdzites brak prowadzenia ktowego z powodu nadmiernego nagryzu poziomego na ktach?
- Rozwiazywanie probleméw podczas leczenia tukami. + Czy czesto obserwujesz utrate torku w gérnych siekaczach?

. System zamkéw lub preskrypcja nie wyleczy Twojego pacjenta; nie sprawi, ze trudny przypadek stanie sie tatwy. Trudny przypadek
Co to jest GET? zawsze bedzie trudny. Preskrypcja moze by¢ pomocna w koricowej fazie leczenia, kiedy tuk pracuje na nasza korzys¢. Stworzylismy
Cele: Jakie sg nasze idealne cele estetyczne, funkcjonalne i zgryzowe? preskrypcje na najczesciej wystepujgce problemy podczas wykoriczenia.

Dowdd: Jakie sa dostepne dowody na poparcie naszych decyzji?

Leczenie: Jaki jest najbardziej realistyczny plan leczenia, bioragc pod uwage granice mozliwosci praktyki i solidne zasady biomechaniki?

From teory to practice Dr. Stefano Troiani - Dr. Trui Bassareli

Special Guest: Dr. Christian Demange, Dr. Sergey Popov
2-3 march 2018 .
Budapest

Course language: English

Price:

March 2nd - 3d More Info at:

Lecture (including lunch) - 320 € www.get.gcorthodontics.eu
March 2 Information : Isabelle Mauriange

Gala diner - 80 € i.mauriange@gcorthodontics.eu
Earley Booking (Until October 31) - 280 € Tél.: +33 1774565 63 - Port.: +33 7 89 24 61 68 Dr. Stefano Troiani Dr. Turi Bassarelli Dr. Christian Demange Dr. Sergey Popov
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Lek. Stom. Piotr Smotka

Ukonczyt studia wyzsze na Akademii Medycznej we Wroctawiu i w 1991 roku i uzyskat tytut lekarza
stomatologa. W roku 2000 zdat egzamin specjalizacyjny uzyskujac tytut specjalisty ortodonty.

Od ko nsu Ita CJi d o p I anu Iecze N Ia, Czyli SCh em at W roku 2008 uzyskat pozytywnga opinie Panstwowej Komisji Akredytacyjnej a tym samym zgode

na ksztatcenie lekarzy specjalistow.
1 1 1 Wraz z dr Janing Szelag i informatykiem Krzysztofem Romanem jest wspéfautorem i tworca polskiego
pOStQ powa n Ia p rzed rozpoczec I e m | ecze n Ia programu komputerowego, Ortodoncja”, ktéry stuzy m.in. do analizy cefalometrycznej zdje¢ odlegto-
sciowych, analizy modeli diagnostycznych, prowadzenia dokumentacji w gabinecie ortodontycznym.

O rtOd O ntyCZH eg O Na swoim koncie ma liczne wystapienia i wyktady we wspétpracy z Zaktadem Ortodoncji we Wroctawiu,

Polskim Towarzystwem Stomatologicznym i Polskim Towarzystwem Ortodontycznym.

25-26 Maja 2018 r. - Krakéw
19-20 Pazdziernika 2018 r. - Gdansk
Koszt uczestnictwa: 1450 PLN

Czesc teoretyczna Czesc praktyczna
. Wywiad i badanie pacjenta. . Wprowadzanie i obrébka zdjec fotograficznych w programie Ortodoncja.
. Techniki wykonywania zdje¢ fotograficznych wewnatrz i zewnatrzustnych. . Analiza cefalometryczna wedtug wybranej metody.
. Analiza cefalometryczna krok po kroku - rodzaje analiz oraz zasady ich wykonywania. . Interpretacja wynikéw analizy cefalometrycznej oraz koloréw obrazujacych wady szkieletowe.
. Koncepcja kota koloréw. . Mierzenie wirtualnych modeli diagnostycznych.
. Wirtualne modele diagnostyczne - pomiary i analiza modeli 3D. . Tworzenie planéw leczenia.
. Przyktadowe plany leczenia na podstawie pacjentéw z wtasnej praktyki. . Wspélna interpretacja otrzymanych wynikow.

Day 1 11:00 - 13:00

9:00 - 11:00 3-D solutions for low angle and open-bite cases
G& ORTHODONTICS® Introductions - Kevin McNulty, G&H President & CEO + Orthopedic solutions for growth patients
H b ) e and Steven Torelli, G&H International Sales Director » Biomechanical orthodontic solutions
Quality Manufacturing. Exceptional Service. . OrthOdOnth Surglcal SOIUthnS

3-D solutions for high angle and deep-bite cases
« Orthopedic solutions for growth patients 13:00 - 14:30

Solutions and Treatments of hard orthodontic - Biomechanical orthodontic solutions T

« Orthodontic surgical solutions

biomechanics cases - from complex to simple! 10:30 1100 14:30-15:00

Coffee break Low friction and reality
25-26 maja 2018 r. - Self-ligating brackets from scientific evidencet
Tivoli Oriente Hotel, Lisbon, Portugal o clinical practice
Official language of the Symposium: English

Day 2

9:00-13:00 Learning objectives: Treating patient challenges with

3rd Annual ORTHODONTIC SYMPOSIUM Impacted canine problems the most popular G&H® Orthodontic products - G4™, M5™

: i CuNiTi, TitanMoly™ titanium molybdenum wires, Viper™ tubes,
Learning objectives: Treating patient challenges with the most popular G&H® Orthodontic products - G4™, M5™ CuNiTi, TitanMoly™ + Modern diagnosis miniPrevail™ brackets, Vapor™ ceramic brackets, and G&H®

titanium molybdenum wires, Viper™ tubes, miniPrevail™ brackets, Vapor™ ceramic brackets, and G&H?® self-ligating brackets etc. + Prevention methods of inclusion self-ligating brackets etc.
- Simplified biomechanical solutions for successful treatment

Registration:
Website: http://www.minorhotels.com/en/tivoli/tivoli-oriente
Tivoli Hotel Reservations —
Email: Anabela.Andre@tivolihotels.com, mention promo code:
407.045
Or call the Tivoli Hotel: +351 21 8915335
Tivoli Oriente Hotel Re.serve your room today at the special symposium rate.
« Single room — 125€/room/night

Av. Dom Joao II, Parque das Nacées 1990-083 Lisbon, Portugal - Double - 135€/room/night Dr. Massimo Lupoli Dr. Bruno Oliva Dr. Sara Castro Cervera

The Symposium attendance is FREE !

Please contact your local G&H® dealer

before May 1st, 2018, to reserve your seat.

Hurry! Seating is limited to the first 100 registrants.
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INFORMACIJE | ZAPISY:

Katarzyna Klemczynska
tel. 883 384 983
k.klemczynska@marrodent.pl

Pawet Kostrzewski
tel. 604 873 968
pawel.kostrzewski@marrodent.pl

DZIAt ORTODONCJItel. +48 22 843 06 60

Firma Marrodent® nie ponosi odpowiedzialnosci za btedy w publikacji. Wszystkie inne znaki towarowe niebedace wtasnoscig firmy Marrodent®,
ktore sa pokazywane w gazecie ,Halo!”, sa wiasnoscia ich stosownych wtascicieli.



